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Swedish Medtech Campaign i Australien — ett samarbete mellan Ambassaden
och Exportradet

Uppléagg for deltagande foretag

Exportradet och Ambassaden i Australien kommer att tillsammans genomféra en forsaljningskampanj,
Swedish Medtech Campaign, med fokus pa framstaende svenska produkter frdn medicinteknik-
industrin. Kampanjen kommer att kulminera i en halvdag i Sydney i december 2009 och kommer att
rikta sig mot inkopschefer fran de mest inflytelserika och storsta sjukhusen i New South Wales (NSW)
och Australian Capital Territory (ACT). Over 40% av de storre publika sjukhusen i Australien &r
baserade i NSW.

Swedish Medtech Campaign arrangeras for att dppna majligheter fér svenska medicintekniska féretag
att visa upp sina produkter for inkdpare och beslutsfattare och darmed etablera en god grund for
export till Australien. Syftet ar att erbjuda de svenska foretagen inom medicinteknik ett forsta
marknadsféringssteg mot en framtida eller utdkad export till Australien.

Australien ar det enda OECD-landet som inte gick in i en recession till foljd av finanskrisen och det
finns fortfarande en stark kopkraft och ett fortsatt stort intresse for utlandska produkter. Australiens
marknad for medicinteknik ar vard ca 24 miljarder SEK och importen utgdr 90% av marknaden.
Importen av medicintekniska produkter har 6kat i genomsnitt med 7% per ar sedan 2004.

Sveriges Ambassador inleder arrangemanget med en presentation av svensk medicinteknikindustri
och representanter fran statliga myndigheter s som Department of Health och andra
nyckelorganisationer inom branschen kommer &ven att bjudas in for att delta.

Steg 1 - Exportradet (STC) presenterar en lista med svenska foretag for de australiska
sjukhusen som vaéljer ut de foretag de anser intressanta
o Detta steg ar kostnadsfritt, men deltagande foretag férbinder sig att delta i Swedish Medtech
Campaign forutsatt att de blir utvalda av de australiska sjukhusen. Ingen avgift om inte
foretaget blir utvalt.

Steg 2 - Exportradet (STC) anordnar en workshop med det svenska foretaget (sker via en
telefonkonferens)

e STC genomfor en workshop med de utvalda svenska foretagen da vi gar igenom
produktsortiment och kommer éverens om vilka produkter som blir fokus for presentationen for
inkdpscheferna

e STC tillsammans med de svenska deltagarna skapar ett presentationsmaterial med en kort
foretagsprofil och en kort presentation av utvalda produkter

Steg 3 - Exportradet (STC) presenterar de svenska foretagen for de australiska sjukhusen

e Exportradet arrangerar tillsammans med ambassaden en halvdag i Sydney dar 10-15
representanter fran nagra av de storsta och mest inflytelserika sjukhusen i
NSW och ACT bjuds in

¢ Huvudfokus under dagen kommer att ligga pa att presentera de svenska féretagens produkter
for inképscheferna pé de australiska sjukhusen. Presentationen gors av Exportradet

e STC aterkommer till deltagande foretag efter presentationen med inképarnas
feed-back och kommentarer

e STC koordinerar ev. fragor, ytterligare kontakter och diskussion



Arvode for deltagande foretag
e Projektet ar delfinansierat med statliga medel.
e Steg 1-3 genomfdrs mot ett arvode om AUD 3,000
e Utvalda foretag i steg 1 forbinder sig att deltaga i steg 1-3
e FoOr foretag ej utvalda i steg 1 utgar inget arvode

Tidsplan
e Deadline for anméalan om deltagande ar den 26 oktober
e Viser dock garna att din anmalan kommer in sa tidigt som majligt da vi ej kan ha ett
obegréansat antal foretag som deltar. Férst till kvarn galler
e Presentationen kommer att genomféras forsta veckan i december 2009

Anmalan
e Svar om deltagande skickas genom att trycka svara pa detta mail och fylla i
anmalningsuppgifterna langst ner i mailet
e Har ni fragor om sjalva upplagget vanligen maila dessa till lina.jansson@swedishtrade.se

Uppfoljande kontakter — Forutsatt att inkdparna anser att de svenska produkterna ar
intressanta kan Exportradet ta kontakten vidare

o Swedish Medtech Campaign kan féljas upp av personliga affarsméten med de inképschefer
som visat ett klart intresse for vidare diskussioner

e Andra mojliga aktiviteter beroende pa resulterat intresse ar distributérssokning,
Affarschansprojekt (under férutséttning att foretaget uppfyller de utsatta villkoren) samt moten
med potentiella slutkunder i andra stater

e STC gor inga uppféljande moten/aktiviteter utan ett skriftligt godkannande fran det deltagande
foretaget

Arvode for uppfoljande kontakter
e Ejdelfinansierat med statliga exportframjande medel
e Genomfdrs mot ett arvode om 310 AUD/timme (2,400 AUD/dag) om inte ett fast pris ar
Overenskommet
e Mindre utlagg for bilresor inom 50 kilometer fran centrum i Sydney, telefon och telefax, porto
etc. Tillkommer som ett 10% omkostnadstillagg pa ovanstdende arvode

Betalningsvillkor och allmanna villkor

Lagstadgad moms tillkommer d& fakturering sker i Sverige

Fakturor férfaller till betalning 20 dagar efter fakturadatum

Fakturering sker i SEK enligt gallande valutakurs pa faktureringsdagen
For ovrigt géller Allménna villkor for uppdrag 2006-09-29

Syftet med Swedish Medtech Campaign ar att erbjuda de svenska foretagen inom
medicinteknik ett forsta marknadsféringssteg mot en framtida eller utékad export till
Australien.
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